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La educación en el campo es un desafío titánico y
muchas veces una razón por la cual emigran familias
o parte de ellas de las zonas rurales a las ciudades,
aún sin destinos seguros o incluso sin posibilidad
cierta de sustento.

La energía eléctrica es otro elemento que, aunque
se fue suplantando con la tecnología que permite
utilizar renovables -como la solar- define no solo la
vida de personas en determinados lugares, sino es-
pecialmente la viabilidad de proyectos que podrían
cambiar realidades.

Se suma sin dudas la conectividad en sus distintas
acepciones: señales de teléfonos e internet, y tam-
bién caminos. De lo primero, hace pocas semanas
se ocupó un trabajo de Fundación Fada donde se
puso el acento en que a mayor cobertura de internet
en zonas rurales, más ahorros para toda la comuni-
dad que vive en esos lugares: reducción de trasla-
dos, monitoreo poscosecha, monitoreo y control
animal, trámites online, agricultura de precisión y
control de malezas y mantenimiento preventivo. In-
cluso se hizo un cálculo de ese  ahorro: US$ 1.750
millones.

En lo segundo hay una extensa y profunda deuda.
Los caminos son tal vez una realidad mucho más
palpable que los mencionados hasta aquí como
parte de infraestructura y servicios para potenciar la
producción agropecuaria en todo el país.

Es que esos trazados que a diario utilizan los pro-
ductores son verdaderas trampas que por momen-
tos impiden la circulación, lo que no sólo complejiza
la operatoria programada, sino que suma más cos-
tos a actividades agobiadas por gastos e impuestos.

Por eso siempre la preocupación de los caminos
está en la agenda de las instituciones agropecuarias

que reciben a diario el planteo de los productores.
Incluso en los últimos años en los que el clima cas-
tigó a las producciones pero evitó un mayor dete-
rioro de los precarios caminos por la baja frecuencia
de lluvias. Ahora vamos rumbo a un Niño que em-
pieza a asomar en el horizonte y eso plantea nueva-
mente la necesidad de tener recursos y decisión
para mantener constantemente los miles de kiló-
metros rurales de tierra.

Pensando en ese objetivo e intentando programar
hacia adelante, como lo hace cada productor a dia-
rio aún en medio de las turbulencias que atraviesa el
país, fue que la Sociedad Rural organizó un encuen-
tro días atrás con autoridades para repensar el es-
quema actual de mantenimiento de caminos.

No fue más que la expresión de esa preocupación
que a diario acercan los productores, agravada en
esta época de cosecha en la que los viajes se multi-
plican, con maquinaria y camiones que se suman.

Por eso la intención fue plantear un trabajo con-
junto y de fondo, que contemple las acciones y los
recursos necesarios para enfrentar lo que viene. Y si
bien habían sido convocados los funcionarios pro-
vinciales de primera línea a la reunión, los proble-
mas de agenda les impidieron participar. De todos
modos, en la entidad no hay dudas de que no sólo
comparten la necesidad de trabajar en favor de una
mejora constante de los caminos, sino que además
piensan en un programa de prioridades y urgencias.
La participación de los productores de la región dejó
en claro que hay un déficit importante en el mante-
nimiento, que apenas alcanza a ser el mínimo y solo
en algunos lugares. Pero incluso las últimas lluvias
ya provocaron roturas de alcantarillas y del trazado
en la región que no pudieron ser reparados. Como
en las otras temáticas, el campo necesita más que
nunca infraestructura del Siglo XXI para expresar
todo su potencial.

El Editor
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En el marco de un desayuno ofrecido a la
prensa, el presidente de la Rural de Río
Cuarto, Heraldo Moyetta, acompañado de
representantes de las distintas áreas de la en-
tidad, Pablo Martínez por el área equinos,
Lucía Vitelli cómo presidenta del Ateneo,
Martín Sentous por Comercio e Industria,
Omar Barlasina por ganadería, Carlos Sán-
chez por granja y porcinos, y Alejandro Sa-
lomón para presentar las Jornadas de
Ovinos, además, de Paola Menossi y Pablo
Cristino por el área de ventas, dio a conocer
el calendario 2023 que tiene como protago-
nistas a las tradicionales muestras de Otoño
y de Septiembre.

Empezando por anunciar la más próxima,
la Exposición de Otoño, que se realizará del
31 de mayo al 4 de junio, y que vendrá acom-
pañada del 50° Concurso del Novillo Termi-
nado, del 3° Concurso de Vaquillonas
Terminadas, con la novedad del 1° Concurso
de Terneros y Terneras del Centro - ver artí-
culo referido a ese tema en la presente re-

La SRRC tacha días 
calendario rumbo 
a sus exposiciones 
tradicionales

lanzamiento oficial

Con un veinticinco por
ciento del predio vendido
para la gran Exposición de
Septiembre, con ochenta
interesados en ocupar un
espacio gastronómico que
tendrá disponibilidad para
treinta y ocho oferentes, y
con novedades más que
interesantes para la más
próxima, la que convoca en
Otoño; la entidad ruralista
presentó el calendario de
actividades del presente año
dando por sentado el amplio
acompañamiento que habrá
por parte de la ciudad y de la
región.



vista- ; además de la 7º Jornada de Charlas
Ovinas y Pruebas Funcionales Criollas, con el
broche de oro que le pondrá, una vez más, el
Almuerzo de las Familias en la SRRC.

En relación a la 69° edición de la Exposición
de Otoño y con respecto al sector más vis-
toso de dicha muestra, el representante de
granja, Carlos Sánchez lamentó que "por la
enfermedad de gripe aviar no van a estar pre-
sentes este año las aves, pero sí va a haber char-
las informativas sobre la enfermedad y sí van a
decir presente los criadores de conejos con sus

animales". Por otro lado y refiriéndose a por-
cinos, Carlos Sánchez, adelantó que ya hay
inscriptas seis cabañas con cerca de treinta y
cinco animales, y destacó que, pese a que
hoy en día cuesta mucho mantener las razas
puras, los cabañeros de porcinos siguen
apostando a la tecnología y a mantener la ca-
lidad de sus animales.

Siempre en orden a la muestra de Otoño y
en representación de ganadería, el médico
veterinario Omar Barlasina destacó la nove-
dad que se viene con el primer Concurso de
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Continúa en página 14

Heraldo Moyetta, presidente de la Rural de Río
Cuarto presentó, junto a representantes de áreas, el
calendario 2023 de la entidad.

Omar Barlasina, representante de ganadería.
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Terneros y Terneras del Centro Cordobés,
“este año agregamos el concurso del ternero del
Centro Cordobés, una iniciativa, que busca re-

saltar la figura del criador de la zona que tra-
bajando su ternero va a concursar para, de esa
manera ir mostrando la genética, la calidad y
la forma en que trabaja”, resaltó Barlasina.

Por su parte, Lucía Vitelli, presidenta del
Ateneo de Río Cuarto aseguró el acompaña-
miento de los más jóvenes en ambas mues-
tras, “es muy importante para nosotros, como
jóvenes, estar y participar dentro de una insti-
tución de estas características, tratamos siem-
pre de colaborar en la organización de las
distintas áreas, hoy pisando fuerte en el área de
equinos,  pero también en el área de bovinos y
también porcinos. Tratando de aportar el grano
de arena que siempre hace falta, con mucho
respeto, entusiasmo y compromiso”, aseguró
Vitelli.

Pablo Martínez del área de equinos, por su

lado, aseguró la presencia de los caballos
criollos con las tradicionales muestras Felipe
Z Ballester, Roberto J Dowdall, y el entreteni-
miento que siempre aporta a la familia el
Aparte Campero, además de la participación
de la Escuadra Equestre de Los Ranqueles en
uno de los días de la exposición.

Por último, el Ing. Alejandro Salomón, fue
el encargado de dar detalles sobre el des-
arrollo de una nueva Jornada Ovina, la sép-
tima, que este año cambia de salón a uno
más grande, porque el año pasado la convo-

catoria superó a la expectativa. Nuevamente,
adelantó Salomón, se va a tratar de una jor-
nada de capacitación que se llevará a cabo el
viernes de la muestra, con presencia de visi-
tas de Uruguay, además de los profesionales
que en esta zona están trabajando con la raza
ovina, y por supuesto también, con la asis-
tencia de distintos colegios de la región que
están trabajando en ese sentido.

Por otro lado, también se anticipó la 89º edi-
ción de la Exposición Nacional, Ganadera,  In-
dustrial y Comercial que se realizará junto

Viene de página 9
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lanzamiento oficial

Carlos Sánchez, representante  de granja.

Pablo Cristino y Paola Menossi, representantes del
área de ventas.
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De izquierda a derecha, Pablo Martínez del área de equinos, Lucía Vitelli, presidenta del Ateneo, Martín
Sentous del área de comercio e industria, Heraldo Moyetta, presidente de la SRRC, Carlos Sánchez del
área porcinos y granja, Omar Barlacina del área ganadería, Pablo Cristino y Paola Menossi del área
ventas

Continúa en página 12



con la 37° Feria Nacional e Internacional de
Artesanías, del 30 de agosto al 3 de septiem-
bre. En ese sentido, Heraldo Moyetta des-
tacó que, aunque falte tiempo para la misma,
"ya vienen trabajando y mucho para prepa-
rarla". Por su parte y en representación de
Comercio e Industria, Martín Sentous, re-
cordó que se trata de la muestra más impor-
tante del interior del país, "nos compromete
a crecer más y más, cada año". Por otro lado,
Martín Sentous, hizo hincapié en qué el ob-
jetivo es "generar un espacio de encuentro
para que los expositores puedan recibir de la
mejor manera a sus clientes, pero también, de
un tiempo a esta parte, la exposición viene asu-
miendo la impronta de ser un espacio de con-
tención y esparcimiento en el que la sociedad
toda pueda conocer y ver de cerca un sector
tan dinámico como es el agropecuario".

Por su parte, desde el área de ventas, Pablo
Cristino, destacó que la preventa ya cuenta
con un 25% de tratos cerrados. Mientras que,
Paola Menossi además de recordar que la
Exposición de septiembre "son cinco días en

que Río Cuarto es noticia en todo el país", pun-
tualizó que en lo que hace a lo gastronó-
mico, la demanda supera ampliamente la
posibilidad de oferta de espacios, "tenemos
38 lugares para ofrecer en el patio de comidas
y 80 interesados en ocuparlos", remarcó Me-
nossi.

Con la ambientación y el color  que aportó
el grupo folcklórico Los Achireros, integrado
por Marcos Meroni, Juan Pablo Ceballos y
Nestor Mentucci, que interpretaron Zamba
por vos, Semilla de Chacarera y Guitarra
Compañera, entre otros temas del cancio-
nero popular; quedó claro que existe gran
expectativa por la realización de ambas
muestras rurales, ya que, las ediciones del
año pasado cerraron con un balance más
que positivo en cuanto a lo que hace a con-
vocatoria de cabañeros, productores, em-
presas del agro y público en general, y se
espera que este año se supere la tendencia
marcada por el 2022.

Viene de página 11
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El grupo Los Achireros integrado por Marcos Me-
roni, Juan Pablo Ceballos y Nestor Mentucci puso
música y color a la presentación.

12 Mayo





Además y en lo que hace a este nuevo con-
curso que vivirá su primera edición, se ha de-
cidido que se organicen los animales en lotes
de 8, agrupados según dos categorías, ma-
chos y hembras, por un lado, y en tres cate-
gorías según los kilos, van a estar divididos
en tres categorías, por kilos, hasta 150 kilos
una categoría, de 150 a 180 kilos otra, y de
ahí  en más hasta 210 o 220 la tercera cate-
goría. “En este evento se va a ver toda la ca-
dena, se va a ver la cría y también los novillos
terminados. La cría en ganadería es la que
hace que todavía el productor esté en campo,
que permanezca y tenga sus vacas, si bien es
cierto que en muchos casos se ha desplazado
hacia las zonas que no son tan agrícolas, está
bueno también conservar las estructuras mix-
tas, con un poco de crías y un poco de agricul-
tura”, explica Omar Barlasina, en repre-
sentación del área de ganadería de la enti-

Se podrá ver toda la cadena,
desde la cría hasta el 
novillo terminado

La raza predominante será la Aberdeen Angus.

Exposición de Otoño
Ganadería

Este año, en el marco de la
69º Exposición de Otoño de
la Rural de Río Cuarto se
podrá apreciar el trabajo que
implica la cría de ganado
bovino, desde los terneros y
terneras hasta los novillos y
las vaquillonas terminadas.
Desde el sector ganadería
bovina decidieron sumar a los
tradicionales concursos que
se vienen desarrollando
dentro de las muestras y
fuera de ellas, el del
Terneros y Terneras del
Centro Cordobés como una
forma de incluír el proceso
de cría de ganado en la
exposición.

14  Mayo
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dad quien además agrega: “existen dos tipos
de criador de ganado, el que termina sus pro-
pios animales y que, en el caso de este concurso
nuevo, ahora va a traer a competencia los ter-
neros o terneras que el año que viene traerá
como novillos o vaquillonas terminados; y está
el que deriva sus animales vendiéndolos a un
invernador que los termina, o los capitaliza y los
lleva a una hotelería para que ellos después se
encarguen de terminarlos”.

En cuanto a las razas que estarán presentes
en la Exposición de Otoño, la predominante
será la Aberdeen Angus, que ahora hay ne-
gros y colorados, Heresford, Razas cruzas, y
este año también se podrán ver Holando Ar-
gentino.

Sobre la importancia de que existan mues-
tras como la de Otoño de la Rural local, Bar-
lasina asegura que, “yo creo que está bueno
porque sirve para anticipamos a la de septiem-
bre y, teniendo en cuenta que, además de los
concursos de animales va a haber otros even-
tos como las pruebas con caballos criollos, ade-
más de food truck y algunos stands, se termina

transformando en la posibilidad de un paseo
que no sólo interesa a quienes están ligados a
la ganaderías, sino que el público en general
puede llegarse y dar una vuelta”.

A la espera de que llegue el momento en
que ingresen los más de doscientos animales
que está previsto que participen, y de poder
disfrutar de unas buenas jornadas de en-
cuentro e intercambios, de conocer la calidad
y la tecnología usada en la crianza del ganado
cordobés, Omar Barlasina invita a que parti-
cipen, “convocamos a todos los productores
que se puedan llegar con un lote de novillo o de
ternero, también a modo de colaboración con
la entidad, para que se pueda reflejar la calidad
que hay en la zona que es muy buena, por algo
está considerado como el segundo mercado
concentrador de gordos de la República Argen-
tina, después del mercado de Cañuelas; así que,
quedan todos invitados”.





“El desafío permanente es
llegar a la mesa de la gente
con la carne ovina, pero para
llegar en cantidad y en
calidad a la mesa de todos es
imprescindible saber
producirla a esa carne”,
explica Alejandro Tonello
representante del área
ovinos de la Rural de Río
Cuarto, anticipando la 7º
Jornada de Ovinos que se
vivirá en la entidad en el
marco de la próxima
Exposición de Otoño.

El eje de la 7º Jornada de Ovinos será capacitar en la produc-
ción de corderos pesados.

17  Mayo

Gran expectativa rodea a la realización de
la 7º Jornada Ovina que lleva por título “Sus-
tentabilidad en sistemas ovinos” y que ten-
drá como eje, precisamente, brindar
capacitación en la producción de corderos
pesados. Además, este año la jornada cam-
bia de espacio porque el año pasado el salón
elegido quedó chico frente a la gran convo-
catoria que tuvieron, se desarrollará el vier-
nes 2 de junio en el Salón Papa Francisco. “Ya
hace un par de meses que nos estamos jun-
tando con los co-organizadores, representan-
tes de la Facultad de Agronomía Vete- rinaria
de la Universidad de Río Cuarto, del INTA, de la
Cooperativa de Productores y Artesanos del
Cuarto Río y de nuestra casa, la Rural de Río
Cuarto, además por supuesto de escuelas
agrotécnicas de la región”, explica Tonello an-
ticipando el evento.

Alejandro Tonello reconoce que la pro-
ducción de corderos pesados no es lo usual
en esta parte del país, sino que se acostum-
bra  a consumir corderos pequeños asados

Producir corderos 
pesados para llegar 
a la mesa de todos

Exposición de Otoño
7º Jornada de Ovinos

Continúa en página 18



en la parrilla en ocasiones puntuales, “lo que
se tiene que empezar a buscar es criar anima-
les grandes, con mayor volumen para cubrir
una demanda que hay que lograr hacer crecer”.

Consultado sobre la actualidad de la pro-
ducción ovina en esta parte de la provincia y
el país, Tonello asegura: “en esta parte del
país ha crecido mucho en estos últimos años,
siempre compitiendo con la ganadería bovina,
con la porcina, creciendo de a poco y buscando
ampliar los mercados y formalizar la comer-
cialización de la carne ovina”.

Entre las distintas propuestas que ofrecerá
la Jornada de Ovinos, estará la charla virtual
con la Dra. Georgett Branchero de INIA,

Uruguay, sobre Producción de corderos pe-
sados a base de pasturas, “si bien son estu-
dios realizados en Uruguay, la idea es ver de
qué manera se podría extrapolar esa expe-
riencia a nuestra región centro del país”, ex-
plica Alejandro Tonello quien además se
refiere a la presencia, como en ediciones an-
teriores, de escuelas agrotécnicas que vie-
nen haciendo experiencias en cuanto a
producción de alimentos desde la crianza de
ovinos, “ya hay confirmadas ocho escuelas de
la región, que nos van a mostrar y contar su ex-
periencia, lo que están haciendo y apren-
diendo en cuanto a la producción de carne,
pero también hay muchas escuelas que están
en el sostenimiento de tambos que producen
leche ovina, que no es lo más común pero lo

Viene de página 17
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Exposición de Otoño
7º Jornada de Ovinos

El desafío es llevar carne ovina a la mesa
de los argentinos.

Raza Hampshire Down, es una raza carnicera 
especializada en la producción de corderos y capones..

18  Mayo



están haciendo y vienen acá a mostrarnos eso”,
adelanta Tonello.

Una vez más también repiten los Food
Trucks de comida ovina, que permiten cono-
cer las innumerables posibilidades que ofrece
ese tipo de carne a la hora de crear y elaborar
platos riquísimos, “se trata de comidas que
permiten degustar y aprender a saborear la
carne ovina en diversas maneras de cocción”,
recuerda Alejandro y destaca que este año se
esperan más de doscientas personas partici-
pando de la jornada que, como se dijo al ini-
cio, este año se muda al Salón Papa Francisco
debido a la gran convocatoria que se experi-
mentó el año pasado.

La 7º Jornada de Ovinos será el viernes 2 de
junio próximo, en el marco de la 69º Exposi-
ción de Otoño de la Rural de Río Cuarto,

desde las 8:30hs de la mañana hasta bien en-
trada la tarde -ver cronograma de actividades
publicado en esta revista- y, como dice Ale-
jandro Tonello, apunta a promover la pro-
ducción de corderos pesados para que se
asegure el aumento en el consumo de este
tipo de carnes en la mesa 

Mayo 19





La pasión es lo que distingue a los criadores de caballos criollos

21  Mayo

Desde el jueves 11 de este mes están abier-
tas las inscripciones para participar y los in-
teresados deben inscribirse en la página web
de la Asociación de criollos de la Argentina.
Pero esta vez, además, llegan con la gran no-
ticia de que este año la entidad será sede de
la Exposición A de criollos, un logro que
viene de la mano de la pasión que ponen
tanto organizadores como criadores cada
vez que una posibilidad de encuentro se avi-
zora en el horizonte.

“Una gran noticia, todavía falta, pero en sep-
tiembre los criollos de esta zona tendrán la ex-
posición A en casa”, comenta orgulloso, Pablo
Martínez en representación del área equi-
nos de la Rural local, y agrega “la verdad es

La pasión que rodea 
a los criollos vuelve a 
la SRRC y con novedades

Exposición de Otoño
Caballos Criollos

La 69º edición de la
Exposición de Otoño de
la Rural de Río Cuarto
volverá a contar con
las pruebas que
engalanan el predio
que son las que se
desarrollan con
caballos criollos. 

Continúa en página 22
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que estamos muy contentos nosotros como or-
ganizadores y todos porque, en definitiva es el
resultado por la apuesta que venimos haciendo
desde hace unos años los que criamos y traba-
jamos con criollos en esta parte del país”. Poder
celebrar con localía una exposición A de crio-
llos pone a los criollos de esta zona en la
misma categoría que la Rural de Palermo en
Buenos Aires, “tener un caballo que ha salido
premiado en una categoría A es el nivel má-
ximo al que se puede aspirar dentro de la Aso-
ciación de Criadores de Caballos Criollos, así
que, imagínense cómo estamos de contentos”,
concluye Pablo.

Por otro lado, y más cerca en el tiempo, ya
desde hace semanas en el área equinos de la
entidad ruralista local, vienen trabajando de-
nodadamente para recibir a todos y compar-

tir las atractivas pruebas que se realizan con
este tipo de animales. “El sábado 3 y el do-
mingo 4 de junio por la tarde vamos a tener lo
que es el Aparte Campero, que es una prueba
muy familiar que convoca mucha gente tanto
el público que viene a ver la muestra como a los
propios criadores, es una prueba que no para
de sumar adeptos. Después, el domingo por la
mañana vamos a tener lo que es la Felipe Z. Ba-
llester que es una prueba de adiestramiento
que atrae muchos jinetes de diferentes regiones
y, finalmente, tendremos la prueba de veloci-
dad que es la de Roberto J. Dowdall. Además,
nos honrará con su visita la escuadra ecuestre
Los Ranqueles, que presentará una nueva core-
ografía y, la verdad, que están apostando
mucho a lo que es la plaza nuestra”, anticipa
Pablo Martínez.

Cada evento con criollos es la excusa para el 
encuentro y el intercambio.

Viene de página 21
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Caballos Criollos



Si hay algo que caracteriza el trabajo
con caballos criollos es la pasión y
eso se ve, se inspira y se siente, toda
vez que un evento los convoca y se
vuelve excusa para el encuentro y el
intercambio. “La primer palabra que se
me viene a la cabeza es pasión; pasión
y amistad con mucha gente que uno
no conocería si no fuera gracias a los
criollos,  mucha gente viene de diferen-
tes localidades y hasta desde diferentes
provincias, y nos podemos juntar todos
en el mismo lugar y encontrarnos en la
pasión por los criollos, la verdad que
eso es fascinante”, expresa Pablo Mar-
tínez buscando volver su expresión
en invitación para todos quienes
quieran vivir un fin de semana apa-
sionante en los días del primer fin de
semana de junio en el marco de la Ex-
posición de Otoño de este año de la
institución.

Mayo 23

Vuelven los criollos a la Rural de Río Cuarto con sus
tradicionales pruebas, Aparte Campero, Felipe Z 
Ballester y Roberto J Dowdall.
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para la exposición grande de septiembre y los
cabañeros y productores de las distintas áreas
ya tienen más que agendadas tanto la muestra
de Otoño, próxima en el almanaque que se des-
arrollará a fines de este mes y principios de
junio;  como la ganadera, comercial e industrial
que se vivirá a fines de agosto y principios de
septiembre.

Imagen panorámica del público frente al escenario de la SRRC en uno de los días de la edición 88 de la ex-
posición nacional, ganadera, comercial e industrial
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Stands como novedad para
la de Otoño y Carpa Agtech
para la de Septiembre

AGENDA
31/05 al 4/06 - Exposición 

de Otoño.

30/08 al 3/09 - Exposición 
nacional ganadera, comercial 

e industrial.

Exposiciones de 
Otoño y Septiembre 
Ventas

Con el calendario 2023 de
la Rural de Río Cuarto puesto
sobre la mesa, desde el área
de ventas no pueden evitar la
alegría que provoca saber
que, aunque aún sea
temprano en el año y a pesar
de la situación de profunda
crisis que atraviesa el país,
las empresas vinculadas al
agro ya están dando su
presente...



La Revista de la Rural dialogó con Pablo Cris-
tino y Paola Menossi del área de ventas de la
entidad y esto comentaron:

R. ¿Qué implica la realización de la exposi-
ción de otoño en el marco de las actividades
de todo el año de la SRRC?

Pablo Cristino. Estamos convencidos de que
hay que darle un mejor lugar en la escena a la
exposición de otoño como antesala de la más
grande que es la que se hace en septiembre, es
por esto que cuando se armó la grilla, lo que pri-
mero hizo la comisión de la Sociedad Rural de
Río Cuarto es pensar en darle un nuevo des-
arrollo con mayor apertura al público en gene-
ral, más allá de cabañeros y productores que
siempre y lealmente acompañan en ambas
muestras. 

R. Claro que todos sabemos que la gran es-
trella es la Nacional, Ganadera, Comercial e

Industrial que se desarrollará este año a fines
de agosto y principios de septiembre, ¿cómo
vienen las ventas?

P.C. Hoy estamos con una preventa que
arrancó hace unos días atrás con la presentación
de lo que va a ser la parte comercial y estricta-
mente en desarrollo de la nueva exposición nú-
mero 89 en este 2023, con muy buena
aceptación de los empresarios; yo siempre digo
de ellos que son los que ponen ese grano de
arena para que esto funcione, este sector del
campo que permanentemente está traccio-
nando y que, sin dudas, se va a reflejar en este
predio de la SRRC, no podemos detenernos. Es
por esto de que todos estamos trabajando y ha-
ciendo un esfuerzo grande que hoy nos en-
cuentra con 35% ya de lo que es la ocupación
en nuestro predio. La rural está preparada ya
desde el mes de enero aproximadamente que
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se viene trabajando y
hasta después de sep-
tiembre no paramos.

R. ¿Cómo tienen que
hacer las empresas
para asegurarse un
lugar en la Expo?

P.C. Para asegurarse un
espacio dentro en la ex-
posición rural de sep-
tiembre, pueden
contactarse con nos-
otros, nuestras redes
están permanentemente
abiertas, Ig sruralrio4 o
en la web sruralrc.org,
nuestros sistemas digitales están abiertos para
que puedan acceder

y de ahí en más comenzar con un diálogo. Ya
hay compromiso por parte de empresas que
van a venir desde Santa Fe, desde el norte de la
Pampa, de San Luis, empresas que están traba-
jando a nivel latinoamérica, gente de Brasil que
se está sumando, nuevas empresas más, algu-
nas que se han contactado desde México. Es
que se trata del evento central de la ruralidad
en el interior del país, y yo quiero que ésto lo
sepan, estamos ante la mejor exposición rura-
lista del interior del país y nadie puede faltar.

Por su parte, Paola Menossi, del espacio Pla-
nificame, intelligent events, se suma este año al
área de ventas para acompañar a Pablo Cristino
en esta importante tarea de sumar presencia en
las actividades que organiza a lo largo del año la
SRRC, y entre las que destacan las tradicionales
exposiciones de Otoño y la Nacional Ganadera,
Comercial e Industrial. Con ella también habló
la Revista de la Rural para conocer cómo viene
el ritmo en la ocupación de los espacios.

R. ¿Qué se está preparando de particular
para la Exposición de Otoño?

Paola Menossi. La exposición de otoño va a
tener como particularidad que, durante los días
que se desarrolle, va a contar con una oferta
gastronómica de carne ovina, cortes y pro-
puestas culinarias que jamás hubiéramos pen-
sado que existían;  entonces creo que es una
muy buena oportunidad para llegarse los días
de la expo de otoño a disfrutar; y no solamente
de los foodtruck, sino también de la oferta que
va a haber en cuestiones de stands de cuero, ta-
labartería y algunos otros complementos que
hacen a la actividad tanto equina como ovina.

R. ¿Y para septiembre, cómo se avizora el
panorama?

P.M.  Vamos a tener todo lo que es el patio
gastronómico reconfigurado con una amplia
oferta también artística durante todos los días
que dura la muestra, y ya está en un 90% ven-
dido. Entonces la verdad que vamos a tener la
posibilidad para toda la gente que se acerque
esos días a la Rural de Río Cuarto de que pueda
venir a recorrer la muestra pero también a al-
morzar y a disfrutar de todo su día, apreciando
espectáculos artísticos y coronando el día con

Stands como novedad para...

Exposiciones de 
Otoño y Septiembre 
Ventas

Pablo Cristino - periodista y responsable del área de ventas de la
SRRC.
Paola Menossi - Planificame, intelligent events - responsable del área
de ventas de la SRRC.
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una buena cena en el predio.

R. ¿Cómo se va a organizar este año la gri-
lla de espectáculos?

P.M. Toda la propuesta de espectáculos se
amplía, ampliamos en horarios tanto de espec-
táculos como de apertura del patio de comidas
para que la gente pueda disfrutar más, y tam-
bién hemos decidido que el número central no
va a ser el domingo como cierre, sino el sábado
a última hora, así el público puede quedarse sin
estar pensando que al otro día se tiene que le-
vantar temprano y el domingo también habrá
números importantes pero para los más pe-
queños.

R. Están organizando espacios nuevos
como una carpa Agtech y re pensando el es-
pacio que ocupará Fericambio, ¿esto es así?

P.M. Va a haber una carpa de Agtech que va a

ser novedad, porque hemos vinculado tres
áreas en esa carpa, tanto lo que es tecnologías
vinculadas al agro, como electromovilidad y
también energías renovables. Hay mucho tra-
bajo en conjunto que se viene haciendo en ese
sentido, así que, pensando en ese crecimiento y
en la necesidad de sumar conciencia ambien-
tal es que generaremos ese espacio para que se
puedan mostrar los avances que van surgiendo. 

Por otro lado, el pabellón de Fericambio tam-
bién vendrá con novedades, ya que se va a am-
pliar la propuesta llamándolo  mercado
regional como una invitación a productores lo-
cales que estén trabajando en la alimentación
consciente, la gente cada vez quiere consumir
más  productos que sean del kilómetro cero,
entonces será una muy buena oportunidad
para recorrer esos días y comprar productos de
productores locales en toda una amplia gama,
que va a contar con más de 57 expositores en
esa área.
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En el sector agrícola y ganadero argentino, los
contratos de aparcería y arrendamiento desempe-
ñan un papel crucial para el aprovechamiento de la
tierra. El Código Civil Argentino establece diferen-
tes opciones para la celebración de estos contratos,
proporcionando a los productores agrícolas y ga-
naderos diversas alternativas. En este artículo, ex-
plicaremos las características y opciones
disponibles.

Los resultados definitivos del Censo Nacional Agrí-
cola realizado por el INDEC en 2018, indican que, de
acuerdo al régimen de tenencia de la tierra, el 69%
de la superficie de las parcelas corresponde a pro-
piedad. Le siguen la modalidad de arrendamiento,
con el 19%; sucesión indivisa, 3%; ocupación con
permiso, 3%; y ocupación de hecho, 1%. El 5% res-
tante pertenece a la aparcería, comodatos, conce-
siones, contratos accidentales, usufructos y otros. 

Contratos de Aparcería Agrícola
La aparcería agrícola es una forma de colaboración

entre propietarios y productores agrícolas en la que
el aparcero se compromete a trabajar la tierra del
propietario a cambio de una parte de los frutos ob-
tenidos. En Argentina, esta modalidad contractual
es ampliamente utilizada y permite el aprovecha-
miento de recursos y conocimientos para la pro-
ducción de cultivos.

En relación con los contratos de aparcería agrícola,
la Ley Nacional N° 13.246 establece disposiciones
específicas que regulan esta forma de colaboración.
Según esta ley, el contrato de aparcería debe reali-
zarse por escrito, especificando los derechos y obli-
gaciones de las partes, la distribución de los frutos
y las modalidades de pago. Se recomienda que los
contratos se registren en los organismos provincia-
les competentes para mayor seguridad jurídica.

En la provincia de Córdoba, donde la agricultura
juega un papel destacado, los contratos de aparce-
ría agrícola son comunes. Estos contratos pueden
establecerse por un período determinado, deta-
llando las obligaciones de ambas partes y las con-
diciones de distribución de los productos. De
acuerdo con el INDEC, hasta el año 2018, 188.065
hectáreas pertenecen al régimen de aparcería, y
más de 4.7 millones se encuentran bajo arrenda-
miento.

Contratos de Arrendamiento Agrícola
El arrendamiento agrícola permite al arrendatario

utilizar la tierra para la producción agrícola o gana-
dera a cambio de un pago periódico al arrendador.
Esta modalidad contractual es regulada por la Ley
Nacional N° 13.246 y requiere que el contrato sea
por escrito.

La Ley Nacional N° 13.246 establece un plazo mí-
nimo de tres años para los contratos de arrenda-
miento agrícola, aunque las partes pueden acordar
un plazo menor si así lo desean. Es importante des-
tacar que cada provincia puede tener regulaciones
específicas, por lo que es fundamental consultar las
leyes provinciales correspondientes.

Estos contratos permiten a los productores acce-
der a tierras sin incurrir en la inversión inicial de ad-
quisición. Sin embargo, es esencial que las partes
acuerden claramente los términos, condiciones y
plazos del contrato para evitar futuros conflictos.

Contratos de Aparcería y 
Arrendamientos Agrícolas y Ganaderos:
Opciones y Consideraciones

derecho Columna por la Abogada Leticia Barrotto, Mg en Derecho Empresario.

Leticia Barroto. Abogada. Mg en Derecho Empresario.
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Consideraciones para los Contratos de 
Aparcería y Arrendamiento

Al celebrar contratos de aparcería y arrenda-
miento agrícolas y ganaderos, es fundamental tener
en cuenta ciertos aspectos para evitar conflictos y
garantizar relaciones equitativas y productivas. A
continuación, se presentan algunas consideracio-
nes clave:

Asesoramiento legal: Dada la complejidad de los
contratos agrícolas y ganaderos, es recomendable
buscar asesoramiento legal especializado antes de
celebrar cualquier contrato. Los abogados con ex-
periencia en derecho agrícola pueden brindar
orientación sobre los requisitos legales, ayudar a re-
dactar contratos claros y proporcionar asistencia en
la resolución de disputas.

Definición de términos y condiciones: Es funda-
mental establecer claramente las obligaciones y de-
rechos de ambas partes en el contrato. Esto incluye
la descripción detallada de las labores a realizar, los
plazos, la distribución de los productos y los pagos
correspondientes. La claridad en los términos y con-
diciones evita malentendidos y conflictos en el fu-
turo.

Duración y renovación: Es importante determinar
la duración del contrato y las condiciones de reno-
vación o rescisión. Establecer un plazo adecuado
brinda seguridad a ambas partes y evita conflictos
futuros. Además, es fundamental acordar los térmi-
nos de renovación o rescisión con anticipación para
evitar sorpresas o malentendidos al finalizar el con-
trato.

Distribución de los frutos o productos: En los con-
tratos de aparcería, es esencial acordar los porcen-
tajes o modalidades de reparto de los frutos
obtenidos. En los contratos de arrendamiento, se
debe establecer la forma y frecuencia de los pagos
al arrendador. La claridad en la distribución de los
frutos o productos es esencial para evitar disputas
futuras.

Resolución de conflictos: Incluir cláusulas de reso-
lución de conflictos en el contrato, como la media-
ción o el arbitraje. Estas cláusulas pueden agilizar y
facilitar la resolución de conflictos sin necesidad de
recurrir a costosos litigios judiciales.

En última instancia, los contratos de aparcería y
arrendamiento agrícolas y ganaderos contribuyen a
establecer relaciones equitativas y productivas en
el sector agrícola y ganadero de Argentina, promo-
viendo el desarrollo sostenible y el crecimiento de la
actividad en todo el país.

En resumen, los contratos de aparcería y arrenda-
miento agrícolas y ganaderos en Argentina ofrecen
opciones flexibles y adaptadas a las necesidades de
los productores y propietarios de tierras. Es esencial
contar con contratos por escrito, redactados de ma-
nera clara y precisa, que establezcan los términos y
condiciones acordados, la distribución de los frutos
o productos, la duración y renovación, así como las
cláusulas de resolución de conflictos.

Además, se recomienda buscar asesoramiento
legal especializado, consultar las leyes provinciales
correspondientes y utilizar fuentes de información
confiables para garantizar el cumplimiento de los
requisitos legales específicos de cada jurisdicción.

La redacción clara y precisa del contrato, la defini-
ción de los términos y condiciones, y la inclusión de
cláusulas de resolución de conflictos son aspectos
fundamentales para evitar malentendidos y dispu-
tas futuras.

En Barrotto & Asociados contamos con servicios
de asesoramiento legal y redacción de contratos
agrarios, así como también brindamos asesora-
miento integral de la empresa agropecuaria, socie-
dades unipersonales y fideicomisos agrarios.



Si hay algo que caracteriza a la Argentina
desde hace tiempo pero, y aunque parezca
que no se puede profundizar más, se está vol-
viendo cada vez más acuciante, es el con-
texto de incertidumbre en el que el país se
encuentra sumido. Cada semana que trans-
curre parece que no se puede estar peor y, sin
embargo, algo pasa que enrarece más y más
el panorama. 

A tal situación de incertidumbre extrema y
falta de reglas claras, sólo le falta un condi-
mento para volverla más dramática, una can-
tidad innumerable de tipos de dólar que
favorecen la especulación de los que más tie-
nen, tanto en términos de poder económico,
como en cuanto a poder político y de deci-
sión; y deja atrás a los que la reman día a día
y tienen en el trabajo y en el esfuerzo puestas
todas sus energías. Pero todo ello en su con-

junto, como bien advierte el economista
David Miazzo, esconde detrás una única
sentencia: “lo que está pasando, más allá de la
noticia puntual de cada semana, es la pérdida
permanente y constante del valor del peso, de
nuestra moneda”. 

La disparada del precio del dólar ilegal de
las últimas semanas de abril, exacerbó las
alarmas sobre una inminente devaluación
que, aunque evite ser nombrada en algunos
discursos, o resulte sólo mencionada en los
que hablan hacia futuro, es una realidad que
hace rato viene devorando el poder adquisi-
tivo de los bolsillos. “Con esto que sucedió de la
disparada del dólar blue y los dólares financie-
ros, primero que nada, hay que aclarar que no
es que suba el dólar o los precios, lo que está pa-
sando en el fondo es que el peso pierde valor y
por eso necesitamos más pesos para comprar
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El valor de 
nuestros pesos 
ya no da para más

“Lo que está detrás de todo es la pérdida de
valor del  peso”, David Miazzo, economista.

economía



el mismo dólar o más pesos para comprar los
mismos productos y servicios. En realidad, lo
que está detrás de todo esto es la pérdida de
valor del peso”, asegura categórico el econo-
mista.  Y, si a eso le sumamos que el Dólar
Soja III no tuvo el grado de acogida que se es-
peraba, y que venimos de una sequía que
atravesó tres años de producción agrope-
cuaria, con una disminución de cosecha equi-
valente a cerca de 23 millones de dólares
respecto de años mejores, el saldo inevitable
es que haya “menor oferta de dólares lo que,
claramente, también se convierte en una
mayor suba del tipo de cambio”, agrega David
Miazzo.

Está más que claro que, como decía atina-
damente Discépolo, hoy estamos más que
nunca “revolcados en un merengue y en el
mismo lodo somos todos manoseados”, pero y
teniendo en cuenta semejante escenario,
David Miazzo busca explicar el impacto que

este grado de incertidumbre genera en la ciu-
dadanía toda, y en el agro en particular. “Por
un lado, mientras mayor diferencia haya entre
los dólares libres y el dólar oficial, menos va a
ser el incentivo para vender, y menos tentador
resulta por supuesto el Dólar Soja. Por otro
lado, está el impacto en costos principalmente
de productos importados, que por eso mismo
además escasean, como pueden ser repuestos,
neumáticos, etcétera, que mientras mayor bre-
cha cambiaria haya, más aumenta su precio en
dólares. Y en general, lo que significa hacia ade-
lante una expectativa de mayor devaluación
aún, que genera un escenario que es particu-
larmente devastador para la previsibilidad que
necesita una actividad como la agropecuaria”,
analiza Miazzo. 

Ni siquiera el tiempo preelectoral que atra-
viesa el país, ha logrado que la clase gober-
nante genere un escenario más estable, o al
menos en búsqueda de un camino hacia la
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estabilidad. En ese sentido, David Miazzo, se
refiere a lo que se espera para lo que queda
del año alertando sobre una inflación que
continuará galopando por encima de los tres
dígitos, con noticias sobre el dólar que se se-
guirán caracterizando por una brecha cada
vez más amplia y con un peso que cada vez
se adelgaza más en su poder adquisitivo, al
mismo tiempo que advierte que, sea del
color partidario que sea el próximo gobierno
nacional, lo que sí debe tener bien en claro
que su mayor desafío será responder a la ne-
cesidad acuciante de estabilidad de una eco-
nomía que ya no da más de sí. “De acá a fin de
año vamos a tener un contexto muy inflacio-
nario, nuestra proyección es que llegaremos
cerca del 120%; en cuanto al dólar, va a ser
tema de conversación permanente, porque
entre la incertidumbre económica, y el ruido
político propio del presente año, más la crisis de
reservas del Banco Central y la sequía, el tema
del tipo de cambio va a ser un tema constante

de todas las semanas. Lo que se viene entonces
es mucha inflación, suba de los dólares libres y
ampliación de la brecha, mayor presión deva-
luatoria, endurecimiento del cepo cambiario y
del cepo importador; todo lo cual, se va a tra-
ducir en pérdida de poder adquisitivo, aumento
del nivel de pobreza, y para la producción,
bueno, va a implicar seguir navegando en un
esquema de incertidumbre cada vez mayor,
sobre todo con productores descapitalizados
que vienen de una sequía muy profunda. Y des-
pués, la verdad es que todavía no hay dema-
siada claridad de quién puede llegar a ganar el
gobierno nacional, y qué tipo de plan econó-
mico puede implementar, pero sin duda, sea del
color que sea, algún tipo de plan de estabiliza-
ción deberá tratar de intentar implementar
para que la economía de alguna manera se
pueda ordenar hacia adelante”, sentencia el
economista David Miazzo.

Viene de página 7

David Miazzo, economista.
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“Una expectativa de mayor devaluación aún, que genera un escenario que es particularmente 
devastador para la previsibilidad que necesita una actividad como la agropecuaria”




